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Angola As portas do consulado, sonhos profissionais e potenciais negécios aguardam pelos vistos

Na fila de espera
para a terra prometida

No consulado de Angola em Lisboa, esperam muitos angolanos, mas sobretudo portugueses: consultores e gente com negécios naquele pais

Textos JOANA MADEIRA PEREIRA
Fotos PAULO VAZ HENRIQUES

[re—— spanta-se o frio de qual-
quer maneira, que a ma-
nhi nasceu gélida e o ne-
voeiro humido ndo se
dissipa naquele pedago
de Alcantara, onde a fila
de gente que espera pa-
ra entrar no Consulado
de Angola ameaca do-
brar a segunda esquina do edificio. Ain-
da faltam uns minutos para as 8h30,
hora a que as portas descerram, os pes-
cogos afundam-se no conforto das go-
las e dos cachecdis, os pés saltitam para
chamar o calor.

H4 quem ali esteja como o senhor Jor-
ge Silva, que nasceu na cidade do Cui-
to, antiga Silva Porto, hd 50 anos e
quer agora “tratar dos papéis para a na-
cionalidade angolana” (mas nio sabe
se, um dia, ha-de 14 voltar), ou os qua-
tro miuisicos que esperam viajar até An-
gola para dar um concerto de Natal.
Mas, sobretudo, aquela fila faz-se de
pessoas que correm atrds dos vistos e
dos negécios que Angola oferece. Mi-
guel Silva, gravata a denuncid-lo, é ad-
ministrador do Montepio e s6cio da No-
vaCambios, e estd ali para fazer o regis-
to dos dados biométricos — procedi-
mento obrigatério para todos os que te-
nham a pretensio de pisar territério an-
golano. “E preciso paciéncia” porque,
apesar das “facilidades prometidas por
Paulo Portas”, continua a ser dificil —
“se ndo mais”, diz o gestor — chegar a0
visto e entrar naquele pais. E af que a
casa de cambios de Miguel Silva faz
mais de 50% da faturagio e o executivo
diz que estd a aproveitar as oportunida-

ANGOLAE O
PRINCIPAL
DESTINO DOS
EMIGRANTES
LUSOS, LONGE DO
ESTEREOTIPO DA
MALA DE CARTAO

des do mercado cambial, “notoriamen-
te um grande negécio em Angola, en-
quanto for protegido como é e o kwan-
za se mantiver sem aceitagdo exterior”.

Novo eldorado da emigragdo

Outros procuram o sucesso de Miguel.
0s estudos do Observatério da Emigra-
¢fio estimam que, desde 2005, cerca de
70 mil portugueses partiram, anual-
mente, para o estrangeiro e Angola tor-
nou-se, nos tiltimos anos, o principal po-

lo de atra¢io da didspora lusa. Em
2006, os consulados registaram a parti-
da de 156 pessoas para aquele pais; em
2009 (ano de que dio conta os tltimos
registos do Observatdrio), foi contabili-
zada a entrada de 23.787 portugueses
em Angola. No Brasil, por exemplo, os
servigos consulares apenas registaram,
nesse ano, a entrada de 708 portugue-
ses, segundo o mimero de autorizagdes
de trabalho concedidas.

Nio ¢ dificil perceber a alteragio do
padrdio da emigragfo: nos ltimos dez
anos, de acordo com dados do FMI, o
PIB angolano cresceu 11,4% e, para
2011, o crescimento esperado atinge
7,8%. Portugal continua a ser o princi-
pal fornecedor de Angola, enquanto es-
te pais é o principal destino nio-euro-
peu das exportagdes lusas. Em 2010,
no entanto, as trocas comerciais com
Angola sofreram uma quebra significa-
tiva: o valor das exportagdes quedou-se
pelos €1951 milhdes, menos 30% do
que no ano anterior; o investimento di-
reto ficou-se pelos €226 milhdes, muito
longe dos €693 milhdes aplicados em
2009. Até setembro deste ano, o mon-
tante chegou aos €158 milhdes.

Se, antes, levavam um mala de cartio
na mao, hoje, quem parte carrega uma
pasta de executivo. Presidentes e altos
quadros das empresas aguardam na-
quela mesma fila, todos os dias. E o ca-
50 de um administrador de uma “gran-
de consultora”, que prefere o anonima-
to. Vai 14 com muita regularidade e sé
augura um bom futuro para o relacio-
namento econémico entre o0s dois pai-
ses, principalmente no que diz respeito
“as parcerias no sector puiblico, no mun-
do financeiro e na 4rea da construgao”.

Pedro, um auditor de 27 anos, que pas-
sa pelo consulado de dois em dois me-

ses, conta: “Nao digo que seja agrada-
vel viver em Angola, nio se faz mais do
que trabalhar e ir para o hotel, mas é
um desafio profissional e uma garantia
de emprego nos tempos que correm”.
Mais a frente, outro Pedro, mas este
com um cargo bem mais inusitado:
“Sou consultor de processos de vistos e
fago a entrega e levantamento dos mes-
mos”, apresenta-se. HA 11 anos que es-
pera em filas como esta e trata da pape-
lada para a obtengo dos vistos, mas ha
cinco circunscreveu 0s seus Servigos
apenas ao consulado angolano, tal a ele-
vada procura. “Tenho outros colegas
que estdo s6 a fazer Brasil. Quem nos
procura siio consultores, gestores, ad-
ministradores. Tudo altos quadros que
ndo tém manhis para perder aqui”.
Nao é o tinico. J4 dentro do consulado
ha muitos a fazer o mesmo, contrata-
dos pelas agéncias de viagem. Um admi-
nistrador de uma empresa do PSI-20
estd a espera que o0 seu “agente se des-
pache” e faz da sala de espera o seu es-
critério, com o iPad e papéis espalha-
dos pelo colo. Viaja para Angola a cada
duas semanas. “Veem-se até muitos
CEO por aqui. Antes, as empresas man-
davam trabalhadores menos qualifica-
dos e 0 negécio limitava-se a acontecer.
Mas o mercado angolano tornou-se tio
competitivo que, hoje, é essencial en-
viar os mais qualificados, mas também
os préprios decisores, para desbravar
caminho”, conta. E por isso que Tiago
Almeida, CEOQ, diretor da Fordesi (em-
presa de software e consultoria que faz
uma parte “muito importante” do seu
volume de negécios de quase €3 mi-
Ihoes em Angola), passa 15 dias do més
naquelas latitudes. “E a terra das opor-
tunidades”, sintetiza.
economia@expresso.impresa.pt
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AS APOSTAS DOS
GESTORES PORTUGUESES

Partilham o mesmo discurso: em
Angola, pais destruido por uma
guerra civil de quase trés
décadas, esta tudo por fazer. As
oportunidades pululam por todo
o lado, basta saber aproveita-las
e ter perseveranca para romper
com a burocracia instalada. E o
potencial ndo est4 apenas na
construgao e no petréleo, afirma
quem l4 tem negocios. E certo
que a construcdo, a banca e as
telecomunicagdes se mantém
como os principais polos de
atragao do investimento
portugués (cerca de 80% do
total), mas com uma costa
maritima de 1600 quilémetros

e 8 milhdes de hectares de terra
aravel, este pals oferece
perspetivas de negécio mais
amplas, como atestam os
gestores que la passam com
alguma regularidade.

Alberto da Ponte

0 CEO da Central de Cervejas
teme novas pautas aduaneiras
A Sagres entra em Angola, via
exportago, desde a década de
70, e metade das vendas ao
exterior sao feitas em territdrio
angolano. “Tudo o que seja
infraestruturas, distribuigao,
turismo, sector alimentar e
formagao profissional potencia
aquela economia”. O gestor
teme, no entanto, os danos que
o anunciado aumento das
pautas aduaneiras (de 30% para
50%. no caso das cervejas) pode
trazer as exportagdes lusas.

Carlos Mota

Estaleiros Navais de Peniche
faturam €5 milhdes em Angola
Os Estaleiros Navais de Peniche
entraram no pais em 2003 e
faturam, em média, entre €5 a
6 milhes por ano, tendo
atualmente em curso um
contrato de fornecimento de
uma doca flutuante, no valor de
€6,6 mil milhdes. Apesar de
confinar a sua atengao aos
meios navais, Carlos Mota, lider
dos estaleiros, identifica o
sector dos hidrocarbonetos
como uma das oportunidades
de negécio em Angola.

Clara Moura Guedes

Queijo Saloio envia 500 mil
unidades e investe na producio
O projeto ainda ndo tem data
de conclusao prevista, mas a
fabrica implicara um
investimento de €15 milhdes. A
presidente da Queijo Saloio
acredita que o fornecimento de
servigos especializados e a
educagao sao areas de enorme
potencial de crescimento, mas é
sobretudo o sector
agroalimentar que apresenta
grandes mais-valias, pelas
“condigbes naturais, os habitos
de consumo préximos dos
portugueses e a inexisténcia de
transformagdo local”.

José Manuel Costa

O consultor de comunicagio
langou a agéncia Uanda

O salto internacional serviu
para acompanhar os clientes da
GCI. empresa presidida por José
Manuel Costa, que estavam a
entrar em Angola. Diz o gestor
que as 4reas de “gestdo de
residuos, construgao
sustentével, telecomunicagoes,
grande consumo e energia”
oferecem boas perspetivas.

NA PROXIMA SEMANA,
ENTREVISTA COM

0O EMBAIXADOR

DE PORTUGAL

EM ANGOLA

£ CONSELHOS PARA
QUEM QUER FAZER
NEGOCIOS NESTE PAIS




